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Kurzprofil

Gesellschaftsform: GmbH
Sitz: Am Schlol3 Stockau 5, 64807 Dieburg
Feste Mitarbeiter:

Gunnar Scheffler: Geschaftsfuhrer

Issam Chergui: Projektassistent
Grundung: 2002; 2009 Umfirmierung in GmbH
Schwerpunkte

Internet Services

TelKo

Kabel-TV

Konvergierende Medien und Netze

Innovationsmanagement



Geschaftsfiihrender Gesellschafiter
Gunnar Scheffler

Fahrt Virtrion als Beratungshaus
15.02.1967, Frankfurt/Main
Verheiratet, drei Kinder
Dieburg (Raum Frankfurt/Main)
Dipl. Ing. univ. Luft- & Raumfahrttechnik
17 Jahre Berufserfahrung mit den
Schwerpunkten

Projekt Management

Risiko Management

Post Merger Integration

Change Management

Business Plan

SLAs

Technik & Organisation

CRM & Call Center & Billing

Kabel TV & Internet
Telekommunikation & Mobilfunk & MVNO & MVNE




Projektassistent
Issam Chergui

Seit 08.2009 bei Virtrion als
Projektassistent tatig

09.06.1977, Marokko
Ledig, Keine Kinder
Darmstadt
Dipl. Media System Designer mit den
Schwerpunkten:
Design
Medienproduktion
Projektmanagement

Informations- & Wissensmanagement

Webdesign und Internetprogrammierung
fur ISP Portale

Mediengestalter (Web + Print)
Beobachten des Marktes und deren Entwicklungen
Entwicklung von Verkaufsstrategien und Konzepten
Unterstltzung des Vertriebs




Historie 2002 - 2005
Fokussierung auf konvergente Netze & Medien, CRM & KNB

19931 1997 Offizierslaufbahn & technische Projekte
Technische Projekte in der Kampfflugzeugerprobung
IT-/ Tk-Offizier

1997 1 2000 Unternehmensberatung

Mitarbeit und Leitung von Projekten: BPR, IT, SAP in Finanz,
Anlagen, Pharma, Food, Automotive, ISP, TelKo

200071 2003 Fokussierung auf Call Center und CRM
Beratung von internationalen ISP und MNO Start Ups
EinfGhrung CRM Strategie & Reorganisation Call Center
Grindung Virtrion GbR

2004 & 2005 Fokussierung auf TelKo & CaTV

Beratung Kabel TV im Bereich Internet, Telekommunikation, Call
Center und Billing

Projektleitung CRM Systementwicklung TelKo



Historie 2006 - 2009
Entwicklung eigenes Portfolios

2006 - 2007
Business Planung und Aufbau von Technik, Organisation und
Controlling zur Einfihrung von Internet, Telefonie und Mobilfunk

Projekte 1x TelKo, 2x ISP, 1x MVNO

2008
Controlling, Interims Management, Change Management, Post Merger
Integration, Projekt Management

Projekte 1x TelKo, 1x ISP

2009
Operative Unterstitzung, Projektmanagement

Projekte 3x TelKo

Umfirmierung zur Virtrion GbR
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Versorgungsstruktur der WEs der deutschen WoWi
16,5 Mio WE bei nicht Triple Play fahigem Tier 2 KNB

37,0 Mio. Wohneinheiten (WE)

26,0 Mio. WE 14,0 Mio. WE
| urspringlich versorgt, d.h. BK-Anschluss amoder imHaus Sat-Empfang: individuell, Sat ZF und kleine
(9 Mio. chne Anschluss an ehemalige DTAG-Netze, d.h. 6 Mio. Kopfstellen
mit elgenem BK-Anschluss; 3 Mio. nicht genutzter BK-Anschluss)

o 7

17,0 Mio. WE 6,0 Mio. WE 5,0 Mio. WE 9,0 Mio. WE
Kunden von kleiner und mittlerer kleine Rundfunkempfangs- individualisierter 4 y
KDG, Unity Media (ish, iesy), unabhangiger KNB mit und Kopfstellen von KNB SAT'Direkt”empfang/ (=3\3E""°-(\
KBW Kopfstellen =75 WE >75WE SAT-ZF N k|
(§ 20b UrhRG) (§ 20b UrhRG) <75WE
6,8 Mio. WE 10,2 Mio. WE 11,0 Mio. WE 9,0 Mio. WE
direkte Kunden NE3 + NE4 indirekte Kunden an integrierten Kabelnatzen Yy 4
(Endkundenzugang) (Signallieferung an NE 4 KNB (von Kopfstelle > 75 WE ‘(\:\!,'JEM"’(\
mit Endkundenzugang = bis Endkundenzugang) \ R
Direktkunden)
6.8 Mio. WE 2,7 Mio. WE 2,0 Mioy 2,1 Mio. WE 9,0 Mio. WE
von NE3 Inkl. NE4 Kunden bei grofen KNB Kunden bel Kunden bel groffien KNB gebaut, gewartet
~3,2 Mio. KDG ~1,9 Mio. Orion Cable kleinen und it eigener Kopfstelle und varwaltet von ; |
~2,4 Mio. Unity Meadia {ewt/BN, Tele Columb mittleren 1,4 Mio Orion Cable Handwerkem und <”=3?Mi°-</
~1.2 Mio. KBW ~0,5 Mio. Primacom Nabhangigen unabhangigen 0,4 Mio. Primacom Wohnungswirt- \L\
(26,7% Orion Cable) L2 (26,7% Orion Cable) schaft
~0,3 Mio. PEPCOM 0,3 Mio. PEPCOM

16,5 Mio. WE




Trends imn Markt der Tier 2 KNBs
MittelgroBe KNBs gewinnen, wenn sie Internet & Telefonie bieten.

Internet- und Telefonietrends
Telefon: Telekom verliert weiter Kunden
Internet: DSL wéachst kraftig (+2 Mio Anschlisse p.a.)
Mobilfunk: stagniert mit hohem Potenzial
1,1 Mobilfunkvertrage pro Person
laufen alle zwei Jahre aus
Kabelnetzbetreibertrends
KNBs konsolidieren
Grol3e kaufen und werden gekauft

Mittelgrol3e wachsen und werden gekauft
Kleine werden gekauft

Telefonie und Internet werden ginstiger und besser

Immer mehr KNBs fuhren Internet und Telefonie ein.
Sehr viele haben das noch nicht getan

TV wird teurer (und subventioniert quer)
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Marktvolumen der Tier 2 KNBs
4,8 Mrd ¥p.a. Marktpotenzial, davon 15% realistisch zu gewinnen

Marktgrol3e fir Kabelnetzbetreiber
16,5 Mio WEs
X 25,- YARPU p.m.
= ca. 400 Mio ¥p.m.
=ca. 4,8 Mrd ¥p.a.
X 10%

=480 Mio U p.a. konservativ ermittelter Umsatz
realisierbar fur KNBs mit Internet und Telefonie

Je nach Gegebenheiten im Bestand des KNB kann er 3% bis 30%, meist
um die 10% der Bewohner als Kunden fir Internet und Telefonie

gewinnen.
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